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For den som under storre delen av sintid som VD har forsoka skapa ett nordiskt avelsforetag
eller &minstone sd manga samarbeten som majligt & svaret givetvis att vi skall samarbetal

Exporten fran de nordiska landerna har exploderat de senaste &ren och &n synsinget slut pa
okningen.

For svensk del har dettainneburit en 6kning fran 20-30 000 doser per ar vid Svensk Avels
bildande 1992 till runt 150 000 i bdrjan pa 2000-talet for att forra dret uppgatill 530 000
doser. Och 6kningen bara fortsétter, under arets 6 forsta manader kade exporten med 26 %
till 382 000 doser vilket & mer &n vi sdlde under hela 2004. Okningen pa marknader utanfor
norden var hela 37 %. Extra gladjande &r att 6kningen av antalet doser gétt hand i hand med
ett hogre pris per forsald dos.

Att sdljapa export skiljer sig kraftigt fran att silja pad hemmamarknaden med dess traditionella
strukturer. Har réder verklig konkurrens och det &r skicklig marknadsforing och god
kundservice i kombination med pris och kvalité som &r helt avgorande for framgang.

Svensk Avel har forsokt exportsamarbete med Geno med deprimerande resultat. Felet var
sakert att det &r svart att samarbetainom exporten om man har olika planbtcker. Givetvis
kénner norska séljare mest for sitt foretag och vice versa. Detta har stérkt Svensk Avels
installning att palang sikt &r ett avelsforetag det optimala for Nordens bonder och darfor
arbetar vi nu pa ett forsta steg tillsammans med Dansire och har gott hopp om att FABA
kommer att ansluta sig inom nagra ar.

FOr exporten maste mal séttningen vara att ta hem sa mycket pengar som majligt till nordens
bonder for att ytterligare utveckla vara sofistikerade avel sprogram till nordiska bénders
fromma. Idag &r vi fyra parter som séljer narbesl dktade produkter, bade i form av vararaser
och véra avelsprogram. Fordelen med dagens system &r att vi sdljer via olika distributtrer pa
samma marknader vilket ger stor téckning men nackdelen ar givetvis att risken for
priskonkurrens ar stor.

Med ett nordiskt avelsforetag har vi mojlighet att bade dta kakan och ha den kvar genom att
organisera 0ss pa samma sétt som Electrolux, GM, Ford och mangafler. Vi skulle kunna
behalla respektive organi sations distributtrer och séljavara produkter som olika varumarken
pa de marknader dar det & lampligt och upptréda som en aktor pa andra marknader.

Exporten kan inte ses som en enskild del i det nordiska samarbetet, den maste integrerasi en
satsning pa att bygga en stadig plattform for ett fortsatt starkt avelsarbetei Norden. Om de
forandringsobenagna far styra” utvecklingen” kommer sannolikt detta avel sarbete att
forsvinna och nordiska bonder bli hanvisade till att vara kdpare utan reellt inflytande pa
avelsmalet. Det kommer istéllet att bestdmmasi lander som USA, Tyskland, Holland och
Frankrike.



